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ФИНАНСЫ ХОЗЯЙСТВА СВЯЗИ

Понятие тарифных доходов предприятий и организаций связи

Основная задача органов связи СССР – максимально удовлетворять потребности
народного хозяйства и населения в средствах и услугах связи. Для этого органы связи
проводят большую работу по развитию действующих средств связи, строительству новых
сооружений и предприятий связи и по предоставлению максимального объема услуг связи.
Особенность экономики хозяйства связи состоит в том, что продукция (услуги) связи не 
выступает в виде вещественного продукта, а представляет собой полезный эффект,
потребляемый клиентурой одновременно с процессом производства услуг связи Поэтому 
услуги связи оплачивают по установленным тарифам не на стадии завершения процесса 
производства услуг связи (входящий обмен), как это принято при оплате готовой продукции 
в промышленности, а на начальной стадии процесса производства услуг связи (исходящий 
обмен).

По способу оплаты услуг связи тарифные доходы подразделяют на доходы, получаемые от 
предоставления разовых услуг связи, на абонементную плату, на арендную плату за
предоставляемые в пользование каналы связи и на почасовую оплату работы для заказчика
передатчиков радиосвязи, радиовещания и телевидения.

Взимаемая предприятиями связи плата за пересылку письменной корреспонденции,
посылок, денежных переводов, периодических изданий, телеграмм, за доставку на дом
пенсионных сумм за предоставление междугородных телефонных разговоров, за работы по 
уставке и перестановке радиотрансляционных точек и телефонов, за пользование
телефонами-автоматами, за предоставленные на короткие сроки каналы междугородной
телефонной связи для подачи программ вещания и для проведения совещаний по проводам
относится к доходам от предоставления разовых услуг связи. Величина этих доходов зависит
от количественных показателей исходящего платного обмена, т, е. чем больше единиц
обмена, тем больше сумма тарифных доходов этой группы.

К доходам от абонементной платы относятся суммы за пользование телефонами и 
радиотрансляционными точками. В доход предприятия связи зачисляется сумма
абонементной платы за текущий месяц, независимо от того, за какой срок абонент внес
вперёд плату или даже не заплатил ее. Величина этих доходов зависит от среднемесячного
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количества установленных телефонов и радиотрансляционных точек и от тарифной группы, к 
которой относится абонент.

К доходам от арендной платы относится сумма платы за месяц, согласно тарифам, за
бесперебойную работу телеграфных и телефонных каналов. Величина этих доходов зависит
от протяженности сданных в аренду каналов связи, времени пользования ими на протяжении
суток и количества дней в данном месяце. По условиям аренды за перерывы действия связей
более 30 мин плата с арендатора не взимается.
Величина доходов от почасовой оплаты за работу, передатчиков радиосвязи, радиовещания
и телевидения за. висит от продолжительности (в часах) работы передатчиков в сутки и от их
мощности.

Если доходы за пользование телефонами ограничен производственной (монтированной)
емкостью станций ц линий, за пользование радиотрансляционными точками мощностью
радиоузла, за работу передатчиков – количеством часов в сутки, то тарифные доходы от
разовых услуг связи ничем не ограничены, они могут и должны расти. Увеличение тарифных
доходов возможно при активной работе предприятий связи по предоставлению различных
услуг связи.

Доходы от аренды телеграфных и телефонных каналов связи ограничены потребностью
клиентуры в использовании ею каналов связи между двумя пунктами и возможностью
органов связи выделить на этих направлениях каналы связи без ущерба для работы органов
связи по предоставлению разовых услуг связи. Поэтому Министерство связи СССР регулирует
сдачу каналов связи в аренду и получение доходов за нее.

Некоторые услуги связи предоставляются с последующей их оплатой, т. е. в кредит, что
очень удобно населению. К таким услугам относятся передачи с квартирных телефонов текста 
телеграмм и заказы на междугородные телефонные разговоры. В некоторых городах, где 
междугородные телефонные станции переведены на систему расчетов без внесения
предварительных авансов, население, учреждения, предприятия и организации заказывают
междугородные телефонные разговоры в кредит с оплатой их после получения от телефонной
станции счетов. Во всех этих случаях доходом предприятия связи считается стоимость
фактически предоставленных в данном месяце услуг связи, независимо от того, в каком
месяце эти услуги фактически оплачены клиентом.

Предприятия связи, наряду с основными услугами связи, оказывают так называемые
дополнительные услуги связи за отдельную плату, как-то упаковка посылок и бандеролей,
доставка посылок на дом, прием почтовой корреспонденции на дому; написание текста 
телеграмм и адресов на различных видах отправлений. Ввиду невозможности
государственного планирования объема этих услуг и доходов от них и в целях развертывания
инициативы предприятий связи по лучшему обслуживанию населения доходы за
дополнительные услуги связи не учитываются в составе тарифных доходов. Предприятие
связи намечает объем дополнительных услуг связи, составляет план поступления доходов за 
эти услуги на предстоящий год и ведет работу по его выполнению.

Для характеристики полученной суммы тарифных доходов и для их экономического
анализа на предприятиях связи учет тарифных доходов ведется подотраслям связи: почтовая
связь, междугородная телефонная связь, телеграфная связь, городская телефонная связь,
сельская телефонная связь, радиосвязь, радиовещание и телевидение, радиофикация и 
доходы Госинспекции электросвязи, а внутри отраслей – по видам обмена или источников
доходов.




